Um ihre Marktposition weiter auszubauen, entschied sich die Bodeta StiRwaren GmbH,
Oschersleben, zur Implementierung einer integrierten ERP-Software.
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Zum einen konnte das alte EDV-System den
gestiegenen Anforderungen nicht mehr gerecht
werden, zum anderen sollte die Kommunikation
zwischen den einzelnen Abteilungen effizienter
gestaltet werden. ,Die neue Software deckt
alle Bereiche unseres Unternehmens ab und ist
durchgangig integriert. Damit werden Schnitt-
stellenprobleme und zusatzliche Kosten in der
IT-Administration vermieden”, so Cornelia Frank,
Leiterin Lohnbuchhaltung und zugleich fiir die
IT verantwortlich.

Zusatzlich wird durch die Integration aller
Unternehmensbereiche in eine Software die fiir
den SlBwarenhersteller notwendige Riickver-
folgbarkeit vom Wareneingang bis zum Kunden
llickenlos und effizient umgesetzt. Der Einsatz
der SelectLine-Module sowie die vom SelectLi-
ne-Partner PC Point GmbH, Gorlitz, erstellten
Zusatzfunktionen wie Kalkulation, Edifact oder
Griiner-Punkt-Abrechnung fiihrte zu Rationalisie-
rungs- und Kosteneinsparungspotenzialen.

Nicht erst seit den Nachwendezeiten sind
SuBwaren von Bodeta - wie Bonbons, Dragee-Eier
oder Mini-Friichte, auch die ,Kamellen’, die im
rheinischen Karneval gewarfen werden, stam-
men zum groBen Teil aus Oschersleben - in aller
Munde. Bereits 1892 wurden in Oschersleben
von der Vorlduferfirma Becker & Schmidt, die
1933 in Bodeta (von Bodetal) umbenannt wurde,
Pralinen und Tafelschokoladen produziert. Nach

der 1991 erfolgten Abwicklung des ehemaligen
VEB-S{iBwarenkombinat-Betriebs durch die Treu-
hand ibernahm 1992 die Indawisa Holding AC
aus der Schweiz das Unternehmen. Heute ist
die Bodeta SiBwaren GmbH einer der gréBten
StBwarenhersteller Sachsen-Anhalts mit einem
Umsatz von ca. 13 Mio. Euro.

Damit die Spezialitaten auf dem schnellsten
Weg in die Verkaufsregale kommen, setzt Bodeta
auf die alles entscheidende ,Zutat': ein leis-
tungsfahiges ERP-System. Informationen zu rund
1.000 Materialpositionen, goo Verkaufs-Artikeln
sowie mehr als 1.200 Halbfabrikaten missen
standig aktuell gehalten werden. Mit dem ver-
alteten proprietaren System, das weder (ber
eine relationale Datenbank noch Schnittstellen
zu Lieferanten und Kunden verfiigte, konnte
Bodeta die immer komplexeren Anforderungen
nicht mehr erfillen.

«Die Prozesse in der Auftragsbearbeitung
waren zu aufwendig, die Burokommunikation
war nicht integriert”, blickt Cornelia Frank zurtick.

«Wir konnten weder die Chargenrlickverfolgung
gewahrleisten noch die Anspriiche unserer Kun- -

den an die Kommunikation und Auswertung.
Zudem war jede Anderung am System mit sehr
viel Aufwand verbunden, ein Datenexport war
nur dber Umwege und groBen Papierverbrauch
moglich. Darlber hinaus bendtigten wir aktu-
elle und transparente Kalkulationen sowie eine
gesicherte Ergebnisrechnung.”

Innerhalb des Auswahlprozesses bei der Su-
che nach einer integrierten Software konnte die
Magdeburger SelectLine Software GmbH unter
verschiedenen Anbietern gleich mehrfach punk-
ten. So iberzeugte neben der Moglichkeit eines
problemlosen Ubergangs vom Altsystem auf die
neue Losung insbesondere auch die Art und Weise,
wie sich SelectLine positionierte: , Ein mittelst3ndi-
sches Unternehmen in unmittelbarer Nachbarschaft
mit klaren Strukturen, namentlich bekannten An-
sprechpartnern und kurzen Entscheidungswegen.
Wir haben ein zukunftssicheres System gefunden,
das die erforderlichen Prozesse integrativ und
schlank abbildet”, so Cornelia Frank. ,Ein weiterer
Aspekt bei der Wahl des Software-Anbieters war
fir uns auBerdem, als Anwender mit unseren
Anforderungen ernst genommen zu werden.”

Das SelectLine-Angebot zeichnete sich durch
eine hohe Branchenfunktionalitdt aus: Rezeptur-
verwaltung mit Produktspezifikationen nach EU-
Lebensmittelrecht, Chargenriickverfolgung tiber
alle Produktionsstufen, Produktionsplanung und
steuerung, EDI-Anbindung zu Handelspartnern
und Lieferanten, Provisionsabrechnung fiir den
Aufendienst sowie Nachkalkulation einzelner Pro-
duktionsauftrage oder Erzeugnisse im Zeitbereich
kénnen ohne Probleme umgesetzt werden. Ein
letzter Entscheidungsgrund war die fachliche
Kompetenz des SelectLine Kompetenz Partners
PC Point GmbH aus Gorlitz, der die Anpassung und
Implementierung der Programme lbernahm.



.Selbstverstandlich geht es bei einer Entschei-
dung fir eine neue Informationstechnik immer
auch um das Ausschépfen von Einsparungspo-
tenzialen - zum Beispiel durch eine effizientere
Ausnutzung der Rohstoffe und eine Optimierung
der Lagerbestande, also der direkten Kapital-
bindung", so Magda Fehlert, zustandig fir das
Controlling. ., Aber ebenso wichtig war fir uns,
dass wir mit der neuen Unternehmenslésung
auch in der Administration das Qualitatsniveau
widerspiegeln, das wir zuvor bef der Modernisie-
rung unserer Produktion erzielt haben.”

Im Juni 2006 wurde der Auftrag zur Systemein-
fiihrung erteilt, im Juli begann PC Point bereits mit
der Installation und der sukzessiven Einfiihrung
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der Programm-Module. Parallel zur Testphase
wurden die Altdaten aus dem alten Unix-Rechner
- neben Artikel- und Kundenstammdaten auch
die bis zu 20-stufigen Rezepturen - bereinigt
und aktualisiert tbernommen, Formulare und
die Benutzeroberflache angepasst, Schulungen
durchgefiihrt sowie die Programmerweiterungen
vorgenommen. Zum 1. Januar 2007 startete der
Echtbetrieb - trotz Jahresendgeschaft und Inven-
tur reibungslos und termingerecht. Auf Basis der
Datenbank Microsoft SQL-Server sind bei Bodeta
Warenwirtschaft mit Kalkulation und Kostenrech-
nung, Lohn und Gehalt sowie Rechnungswesen
mit insgesamt 30 Lizenzen im Einsatz. Durch die
direkte Vernetzung der verschiedenen Bereiche in
der kaufménnischen Verwaltung sorgen die Select-
Line-Module fiir eine erhebliche Beschleunigung
der betrieblichen Abldufe sowie fiir bedeutende
Einsparungen und damit fir einen entscheidenden
Wettbewerbsvorteil.

Zu den wichtigsten Programmfunktionen zahlt
die Moglichkeit, fir die Geschaftsleitung aus-
sagekraftige komprimierte Statistiken (iber alle
Geschaftsprozesse zu erstellen - hier war Bo-
deta zum Teil mit in die Entwicklung involviert,
5o dass die Funktionen entsprechend exakt auf
die Unternehmensbediirfnisse angepasst werden
konnten. Des Weiteren kommen die Funktiona-
litdten fiir Vertriebsmanagement, Lagerlogistik,
Materialwirtschaft und Fertigung besonders in-
tensiv zum Einsatz, so dass zahlreiche positive
Veranderungen innerhalb der Produktion und
Administration zu verzeichnen sind.

Bei Bodeta werden die Auftrage per EDI, Fax
oder Telefon erfasst. Daraufhin werden den Kun-
den die spezifischen Artikel zugeordnet, wobei
die DV-gestiitzte Rezepturfihrung die Basis bildet.
Aufgrund der Auftragsdaten werden die Werkauf-
trage automatisch generiert, die Auftrage laut
Produktionsliste abgearbeitet und im Warenaus-
gang entsprechend kommissioniert. , Auch die
Zutaten, Rezepturen mit ihren Abhangigkeiten
von z. B. Luftfeuchtigkeit, Temperatur, Fettgehalt
oder Feststoffgehalt sowie gesetzliche Auflagen”,
so Cornelia Frank, ,haben wir mit SelectLine pro-
blemlos im Griff.” Produktionsbegleitend werden
die qualitatsrelevanten Informationen aus den
Herstellschritten auf Chargenebene erfasst. Damit
verfligt Bodeta an jedem Punkt der Produktion
sofort iiber exakte Informationen zum Zustand
und zu den Herstellbedingungen, tber aktuelle
Artikelinformationen, genaue Einstandspreise oder
Mengendaten. Magda Fehlert erganzt: . Auch in
der Kostenrechnung ist eine ,Produktivitatsstei-
gerung’ zu verzeichnen, bessere Auswertungs-
moglichkeiten bieten ein klareres und vor allem
aktuelles Bild der Unternehmenssituation.”

In der Tat laufen seit der Einflhrung von
SelectLine samtliche Geschafts- und Produkti-
onsprozesse deutlich effizienter, wirtschaftlicher
und harmonischer ab. Ob bei der Produktions-
steuerung, der Rezepturverwaltung nach EU-Le-
bensmittelrecht, der Chargenrlckverfolgung tiber
alle Produktionsstufen, der Budgetierung oder



der ,Grlne Punkt'-Abrechnung - die eingesetz-
ten Module verrichten wertvolle Zuarbeit. Auch
aktuelle Anforderungen wie Deklarationspflicht
und Riickverfolgbarkeit von Zutaten, Mischungs-
verhaltnissen und Logistikdaten sind mit dieser
innovativen Losung kein Problem. Die minutiose
Chargenrlickverfolgung hilft, im Bestandsmanage-
ment und im Einkauf besser zu wirtschaften. ,Da
wir unsere Bestande bezogen auf jeden Verar-
beitungsschritt genau kennen, kdnnen wir heute
optimal disponieren”, urteilt Cornelia Frank. , Damit
ist es moglich, die Bestande zu reduzieren und
naher am Bedarf zu produzieren."

Um die schnelle Verfiigbarkeit der Bodeta-
Produkte zu gewahrleisten, , sprich den Nachschub
rechtzeitig zu produzieren und auf den Weg zu
bringen*, so Cornelia Frank, ,,sind effektive Infor-
mations- und Kommunikationswege, markt- und
kundenorientierte Organisationsstrukturen sowie
eine abteilungs- und unternehmensibergreifen-
de Zusammenarbeit unerlasslich.” Beispielsweise
sind die Kunden per ED| (iber Bestellabrufe und
Lieferavise in die Prozesse eingebunden.

.Die Prozesse in Produktion und Administra-
tion konnten mithilfe der von SelectLine vorge-
gebenen Informationen optimiert werden, Anfor-

derungen wie z. B. der EU-Verordnungen oder
des IFS (International Food Standard) lassen sich
deutlich einfacher umsetzen. Die Planungssicher-
heit im Unternehmen ist gestiegen, denn die hohe
Transparenz erlaubt schnelles und wirtschaftliches
Handeln. Wir haben nicht einfach ein bestehendes
System durch ein neues ersetzt, sondern eine
Vielzahl an zusatzlichen Moglichkeiten gewonnen,
wie etwa mehr Transparenz fir das Management
oder deutlich optimierte Geschaftsprozesse mit
verkurzten Auftragsdurchlaufzeiten”, lautet das
abschlieBende Fazit von Cornelia Frank.

Die Bodeta SiiBwaren GmbH, einer der grol-
ten SuBwarenhersteller Sachsen-Anhalts, wurde
1892 als Firma Becker & Schmidt in Oschersleben
gegriindet - erste Produkte waren Pralinen und
Tafelschokolade. Der Umsatz der Bodeta SiiRwa-
ren GmbH Im Jahr 2006 betrug 13,2 Mio. Euro,
118 Mitarbeiter werden beschaftigt. 2003 erhielt
Bodeta die in der Lebensmittelindustrie wichtigen
Zertifizierungen IFS (International Food Standard)
und BRC (British Retail Consortium).

Das Sortiment setzt sich aus ca. 9oo Artikeln
- zuckerfreie und zuckerhaltige Bonbons, Ostereier,
Dragees, Streusel und Schoko-Plattchen - zusam-
men. Seit 1999 werden Bio-Bonbons {Bonbons
mit iber g5 Prozent der Zutaten aus Gkologisch
kontrolliertem Anbau) angeboten. Auch fair ge-
handelter Zucker wird in Auftragsproduktionen
eingesetzt. Mit verschiedenen Gebindegrofen
konnen samtliche Vertriebsformen optimal belie-
fert werden. Exporte erfolgen nach Skandinavien,
Osterreich, in die Schweiz und die USA sowie
den Nahen und Fernen Osten. In den letzten
Jahren konnte Bodeta im stagnierenden und heil
umkampften Zuckerwarenmarkt den Umsatz dank
eines lberzeugenden Preis-Leistungs-Verhaltnis-
ses markant erhéhen.

Zu den kaufmannischen Losungen des
Softwarepaketes SelectLine gehdren Warenwirt-
schaft, Rechnungswesen sowie Lohn & Gehalt.
Die Module lassen sich einfach implementieren,

sind komfortabel zu bedienen und zeichnen sich
durch zukunftssicheren Leistungsumfang aus. Sie
kdnnen an den individuellen Bedarf des Anwen-
ders angepasst werden, ganz gleich, aus welcher
Branche er stammt. Die Datenhaltung erfolgt auf
Basis des Microsoft SQL-Servers.

Die SelectLine Software GmbH, Magde-
burg, ist seit uber 12 Jahren spezialisiert auf
die Entwicklung betriebswirtschaftlicher Software.
Zielgruppe sind Unternehmen mit bis zu 50 PC-
Arbeitsplatzen. Zu den kaufmannischen Losungen
gehoren Warenwirtschaft, Rechnungswesen sowie
Lohn & Gehalt. Bereits (iber 25.000 Anwender
verwenden die im Markt etablierten Softwaremo-
dule. Zusatzlosungen runden den Einsatzbereich
der SelectlLine-Software ab. Rund 50 Mitarbeiter
engagieren sich fiir den Erfolg des inhaberge-
fithrten Unternehmens. Vertriebsmitarbeiter und
Consultants unterstiitzen in Deutschland den aus-
schlieBlich indirekten Vertrieb. Hierfiir arbeitet
die SelectLine Software GmbH mit qualifizierten
Fachhandelspartnern zusammen, die mit ihrem
Know-how die Software implementieren und
sich mit darauf basierenden Dienstleistungen
neue Geschdftsfelder erschlieBen. SelectLine ist
ebenfalls in Osterreich und der Schweiz iber
Vertriebspartner verfugbar.
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